
Инструкция

Быстрая подготовка  
к продающему 
прямому эфиру



Зачем проводим прямой эфир? Чтобы продать консультацию, собрать 

заказы на товар, пригласить на обучение и т.д.

Тема = боль человека. От того, как звучит тема эфира зависит 80% 

успеха. Эта тема логично должна подводить к цели (см.пункт 1).


Ни для кого не секрет, что одним из трендов в 
соцсетях является проведение прямых эфиров. 
ПОЧЕМУ?

В этом файле мы подготовили для вас пошаговый план подготовки к 

продающему прямому эфиру.

1. Определяем цель

2. Определяем формат 

3. Определяем тему 
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Например:

Прямой эфир в соцсети (с/без слайдов презентации)

Голосовой эфир в Телеграм

Полноценный мастер-класс со слайдами на отдельной платформе

Вовлечение аудитории и формирование лояльности.

Адаптируется под  нишу.любую

Быстрые продажи.

Конкурентное преимущество (99% ваших конкурентов боятся / 

стесняются / откладывают на потом)
.



С датой и временем, прогреваем аудиторию. Интригуем интересной 

программой. Обещаем плюшки

5. Заранее делаем анонс 

6. Проведение прямого эфира
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Несколько важных правил:

Не выходите за рамки запланированного тайминга

Не уходите в «левые» темы

Взаимодействуйте с аудиторией (задавайте вопросы / отвечайте 

на их)

Продавайте через боли и желания аудитории

Определите около 3-5  пунктов (вопросов), о которых 

расскажете. Это вас дисциплинирует и сделает прямой эфир хорошо 

структурированным, без воды. Добавьте «жизни» вашему экспертному 

контенту. Например: истории из жизни, ваш личный опыт, кейсы / 

результаты клиентов, юмор.


конкретных

4. Продумываем чёткий план 

Желаем высоких продаж!


